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Аннотация

Цели исследования
Создание пивного ресторана на 70 посадочных мест, ориентированного на удовлетворение потребностей людей со средним доходом и с доходом выше среднего и специализирующегося на продаже качественного импортного и отечественного пива.
Представленная информация

Бизнес - план содержит следующие основные блоки:

1. Описание услуг
2. Анализ рынка услуг
3. Маркетинговый план открытия 
4. План сбыта

5. Производственная часть

6. Организационная структура предприятия

7. Финансовый план

8. Нормативная база

9. Организационный план

Полное содержание исследования

ОГЛАВЛЕНИЕ

1. РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА

Суть проекта

Долгосрочные и краткосрочные цели проекта

Расчетные сроки проекта

Резюме комплекса маркетинга услуг

Стоимость проекта

Источники финансирования проекта

Выгоды и риски проекта

Ключевые экономические показатели эффективности проекта

2. ОПИСАНИЕ УСЛУГ

Функциональное назначение услуг

Виды продукции

Стоимость продукции, принятая концепция ценообразования

Требования к контролю качества

Возможности для дальнейшего развития услуг

Патентно-лицензионная защита продукции

3. АНАЛИЗ РЫНКА

Анализ положения дел в отрасли

Текущая ситуация в отрасли

Факторы, влияющие на отрасль

Тенденции развития отрасли

Общие данные о рынке

Объем рынка, потенциальная емкость рынка

Структура рынка

Ценообразование на рынке

Конечные потребители

Потенциальные потребители услуг

Сегментация потребителей по их потребностям

Потребительские предпочтения основных сегментов потребителей

Выбор и обоснование целевого сегмента

Конкурентный анализ

Описание и анализ потенциальных конкурентов

Выбор и обоснование уникального достоинства услуги

4. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН

Уникальное достоинство продукта, позиционирование

Цены, ценовая политика. Обоснование цены на продукцию.

Порядок осуществления продаж, обоснование гарантий сбыта

Концепция рекламы и PR. Программа по организации рекламы.

5. ПЛАН СБЫТА ПРОДУКЦИИ

Цены на конкретные позиции продукции

Организация сбыта, каналы сбыта

План продаж на весь расчетный период

6. ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ЧАСТЬ

Описание производственного процесса

Требования к поставщикам

Состав основного оборудования

Оценка и обоснование необходимых ресурсов

Оценка постоянных и переменных затрат при производстве продукции и оказании услуг

План производства продукции на расчетный период

6.1. ФУНКЦИОНАЛЬНОЕ РЕШЕНИЕ

Выбор и обоснование типа предприятия

Выбор и обоснование дополнительных сервисов

7. ОРГАНИЗАЦИОННО-УПРАВЛЕНЧЕСКАЯ СТРУКТУРА

Организационная структура предприятия

Специализация, количество и состав сотрудников

Затраты на оплату труда

8. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Основные параметры финансовых расчетов

Состав и характер доходов от деятельности

Анализ чувствительности к изменениям параметров финансовой части бизнес-плана

Объем финансирования

Расходная часть

Основные формы финансовых расчетов

Ключевые показатели проекта

9. НОРМАТИВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

Нормативная база

Необходимые лицензии или разрешения для выполнения проекта

10. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА

План-график реализации проекта

Необходимые трудовые и финансовые ресурсы для реализации проекта

ПРИЛОЖЕНИЯ
Список Приложений

Приложение 1. Должностные инструкции персонала пивного ресторана.

Управляющий

Главный бухгалтер

Администратор зала

Повар (Шеф-повар)

Бармен

Официант

Посудомойщица

Уборщица

Приложение 2. Выдержки из Санитарно-эпидемиологических правил СП 2.3.6.1079-01

Приложение 3. Документы, необходимые для регистрации контрольно-кассовой техники

Приложение 4. Выдержки из Федерального закона РФ «Об Обществах с ограниченной ответственностью», касающиеся учредительных документов общества

Приложение 5. Документы, необходимые для регистрации Общества с ограниченной ответственностью

Приложение 6. Выдержки из Главы 26-2 НК «Упрощенная система налогообложения»
Список диграмм и таблиц

Таблица 1. Цели посещения ресторана

Таблица 2. Основные сегменты потребителей

Таблица 3. Основные сегменты потребителей в зависимости от частоты посещения

Таблица 4. Затраты на рекламу

Таблица 5. Цены на конкретные позиции продукции пивного ресторана

Таблица 6. План продаж

Таблица 7. Состав и стоимость оборудования зала и офиса пивного ресторана

Таблица 8. Состав и стоимость технологического оборудования

Таблица 9. Распределение площади пивного ресторана между помещениями

Таблица 10. Штатное расписание

Таблица 11. Постоянные и переменные расходы (в месяц, из расчета на 120 посетителей в день)

Таблица 12. Расходы на открытие

Таблица 13. Отчет о прибылях и убытках, USD

Таблица 14. План движения денежных средств (Cash Flow), USD

Таблица 15. График окупаемости проекта по месяцам, USD

Таблица 16. Календарный план осуществления проекта

Таблица 17. Необходимые трудовые и финансовые ресурсы для реализации проекта

Диаграмма 1. Структура расходов москвичей

Диаграмма 2. Требования, предъявляемые к предприятиям общественного питания, в %

Диаграмма 3. Наиболее часто посещаемые предприятия общественного питания

Диаграмма 4. Состав доходов от деятельности пивного ресторана

Рисунок 1. Технологическая схема организации производства

Рисунок 2. Организационная структура пивного ресторана
Содержание бизнес-плана

Суть проекта

Создание пивного ресторана на 70 посадочных мест, ориентированного на удовлетворение потребностей людей со средним доходом и с доходом выше среднего и специализирующегося на продаже качественного импортного и отечественного пива.

Время работы – 12 часов в сутки.

География исследования

Г. Москва
Методы сбора информации

Кабинетное исследование, количественное исследование потребителей
Описание сегментов рынка

Выделяются следующие виды заведений общественного питания:

· Элитные рестораны (люкс) (средний счет от $50);

· Демократичные рестораны (среднего ценового уровня) (средний счет $10–50); 

· Кафе, кофейни (средний счет $5–15);

· Бары (в зависимости от позиционирования бара);

· Заведения быстрого обслуживания (фаст-фуд) (средний счет $5–10);

· Столовые (оплата предприятием, $5-15).

Анализ положения дел в отрасли

Текущая ситуация в отрасли

В настоящее время рынок «HoReCa» (Hotels – Restaurants - Cafes, или рынок общественного питания) развивается бурными темпами. В Москве, по разным данным, насчитывается до 10 тыс. заведений общественного питания, включая точки таких крупных сетей, как «Ростик’с», McDonald’s и «колесный фаст- фуд».
Ежегодный рост московского рынка составляет около 20% (в то время как рост общероссийского рынка общепита составил всего около 12%). Примерно 50-70% всех московских точек общепита находятся в пределах Садового Кольца.
Одной из отличительных особенностей рынка в целом является разнообразие представленных форматов заведений. Наиболее сильная конкуренция разворачивается между игроками внутри одного сегмента, однако, в последнее время в связи с наметившейся тенденцией смешения различных форматов, межсегментная конкуренция обостряется (в особенности это касается сегментов демократичных ресторанов, фаст-фудов и кофеен). 

Сегмент пивных ресторанов – представляет собой один из наиболее динамично развивающихся сегментов рынка. Развитие заведений подобного формата обуславливается ростом их популярности у населения: пивной ресторан, или паб, сочетает в себе большой ассортимент пива, недорогую кухню и в некоторых случаях возможность просмотра спортивных матчей. В сочетании с относительно невысокими ценами данный формат заведения общественного питания является на сегодняшний день одним из наиболее удачных, как с точки зрения отдыха, так и с точки зрения организации бизнеса в сфере HoReCa.
Рынок также отличает высокая потенциальная емкость. Два похожих кафе-бара, расположенные в 200 м друг от друга, могут спокойно сосуществовать и приносить прибыль. Такая «незаполненность» рынка создает хорошие условия для выхода новых игроков. Сроки окупаемости дорогих заведений составляют 2-3 года, недорогих - около года.
Состав и характер доходов от деятельности
В среднем доход пивного ресторана будет поддерживаться на уровне 100 000 USD.
На Диаграмме показано соотношение доходов от реализации различных видов продукции.

Диаграмма. Состав доходов от деятельности пивного ресторана
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На долю спиртных напитков будет приходиться 60% продаж (т.е. 60 000 USD), т.к. основной упор будет делаться на продажу пива. На долю блюд кухни будет приходиться 40% продаж (т.е. 40 000 USD).

Маркетинговое Агентство Step by Step  - агентство полного цикла. Мы работаем мо таким направлениям  как: 

· Маркетинговое и управленческое консультирование

· Маркетинговые исследования 
· Мерчендайзинг
· Франчайзинг

· Социологические исследования

· Услуги call центра

· Разработка новых коммерческих проектов 

· Оказание услуг по аутсорсингу организации корпоративных мероприятий

· Организация и сопровождение представления компаний в Интернет
Для обеспечения качественного и быстрого сбора количественной информации, в структуру нашего агентства интегрировано подразделение Call center. Благодаря этому, мы предлагаем:   

· Услугу «Бесплатный вызов» из регионов (8-800)

·    Актуализация и формирование баз данных.

·    Исходящий и входящий телемаркетинг

·    Интервьюирование потребителей 

·    Оценку эффективности рекламы 

·    Информационную поддержку рекламных и PR-акций

· Маркетинговое Агентство Step by Step предлагает своим Заказчикам услуги по разработке бизнес-планов, по проведению экспертизы уже существующих бизнес-планов у сертифицированных специалистов и лидеров рынка

· Наши специалисты помогут вам в кратчайшие сроки ввести на предприятии  систему бизнес-планирования, подготовят необходимые документы и обоснования, проведут специализированные тренинги,  минимизируют издержки

Наши ключевые клиенты: ОАО "Связьинвест", РАО "ЕЭС РФ", "АйТи", "ТелекомКомплектСервис","Связькомплект","Информационная индустрия", "Future Telecom", "Элвис-Телеком", Холдинг "Еврохим", Производственная группа "Uniservis", Компания "Русский бисквит", объединение "Полипласт", игровая сеть "Джек-пот", сеть магазинов "Фамилия", ТД "Снежная королева", кофейни "Мокко", ЗАО  RENOVA, группа компаний РБК, группа компаний ТЕКОН, HITACHI ltd, ООО «Рассказовские меха», ООО «Северные технологии», Институт социально-экономического развития ЦФО (ИНСЭР ЦФО), Макслевел, Honewell, Colan, Медиалог, Алькотрейдинг, ассоциации экспортеров Бразилии (APEX), ЗАО «Детский мир», АРТ-Билдинг  и многие другие.

г. Москва











Типовой


бизнес-план








Открытие Пивного ресторана (Паба)








ДЕМОНСТРАЦИОННАЯ ВЕРСИЯ





г. Москва





Данное исследование подготовлено МА Step by Step исключительно  в информационных целях. Информация, представленная в исследовании, получена из открытых источников или собрана с помощью маркетинговых инструментов. МА Step by Step не дает гарантии точности и полноты информации для любых целей. Информация, содержащаяся в исследовании, не должна быть прямо или косвенно истолкована покупателем, как рекомендательная к вложению инвестиций. МА Step by Step не несет ответственности за убытки или ущерб, причиненный вследствие использования информации исследования третьими лицами, а так же за последствия, вызванные неполнотой представленной информации. Данные материалы не могут распространяться без разрешения МА Step by Step.
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Диаграмма1

		Доход от реализации спиртных напитков

		Доход от реализации блюд
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Параметры

		

				Площадь, м.2		240

				Время работы, ч.		12

				Количество посадочных мест		50

				Аренда, у.е. м.2. в год		1000

				Аренда, у.е./мес.		20000

				руб. за у.е.		27





Единовременные Затраты

		

				№ п/п		Статьи затрат		Цена, у.е.

				1		Ремонт с дизайн-проектом		99,000

				2		Аренда помещения на время ремонта, 2 мес.		40,000

				3		Фонд оплаты труда		4,200

				4		Товарный запас		34,844

				5		Полиграфия		2,600

				6		Реклама		5,000

				7		Оборудование		70,220

				8		Разрешения, согласования, консультации		10,000

				9		Итого		265,864

				10		Непредвиденные расходы		26,586

				11		Всего		292,451



8000 + алкоголь



Текущие Затраты

																Затраты на рекламу

				№ п/п		Статьи затрат		Сумма, у.е.

						Постоянные затраты								№ п/п		Рекламный носитель		Стоимость, USD/мес		Пояснения

				1		Аренда		20,000						1		Реклама в метро		600		www.olymp.ru

				2		ФОТ		8,300						2		Реклама в печатных изданиях		400		средняя стоимость 1 го обявления - 100 у.е. (4 раза в месяц) http://www.rdwmedia.ru/vd/advert.php

				3		Коммуникации, инфраструктура		720								Итого		1000

				4		Реклама и продвижение		1,000

				5		Канцтовары		100

				6		Бытовая химия		100

				7		Утраты, 1,5%		83

				8		Отчисления в пенсионный фонд		1162

						Итого постоянных затрат		31,465

						Переменные затраты

				9		Закупка продуктов		12,444

				10		Закупка алкоголя		22,400

				11		Налоги		5,600

						Итого переменных затрат		40,444

						Итого текущих затрат		71,909



www.olymp.ru



Доходы

		

								у.е.

				Средний счет, руб.		700		25.9		25.9259259259

				Средняя продолжительность посещения, ч.		1

				Проходимость, чел./час		10

				Проходимость, чел./день		120

				Проходимость, чел./месяц		3600

				Проходимость, чел./год		43200

										алкоголь		блюда

				Выручка, руб./день		84,000		3,111		1244		1,867

				Выручка, руб./месяц		2,520,000		93,333		56000		37,333

				Выручка, руб./год		30,240,000		1,120,000		448000		672,000

								доля		0.4		0.6

								Доход от реализации спиртных напитков		60%

								Доход от реализации блюд		40%





Доходы

		





Отчет о прибылях и убытках

		Показатели		1 год										2 год										ИТОГО

				I		II		III		IV		Всего		I		II		III		IV		Всего

		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		13

		Выручка от реализации продукции		18,667		168,000		270,667		280,000		718,667		280,000		280,000		280,000		280,000		1,120,000		1,838,667

		Общие затраты		406,000		215,727		215,727		215,727		760,729		215,727		215,727		215,727		215,727		862,907		1,623,637

		Прямые переменные расходы		40,444		121,333		121,333		121,333		404,444		121,333		121,333		121,333		121,333		485,333		889,778

		Накладные постоянные расходы, в т.ч.		73,105		94,394		94,394		94,394		356,285		94,394		94,394		94,394		94,394		377,574		733,859

		Аренда		60,000		60,000		60,000		60,000		240,000		60,000		60,000		60,000		60,000		240,000		480,000

		ФОТ		8,300		24,900		24,900		24,900		83,000		24,900		24,900		24,900		24,900		99,600		182,600

		Коммуникации, инфраструктура		2,160		2,160		2,160		2,160		8,640		2,160		2,160		2,160		2,160		8,640		17,280

		Реклама и продвижение		1,000		3,000		3,000		3,000		10,000		3,000		3,000		3,000		3,000		12,000		22,000

		Канцтовары		300		300		300		300		1,200		300		300		300		300		1,200		2,400

		Бытовая химия		100		300		300		300		1,000		300		300		300		300		1,200		2,200

		Утраты посуды, 1,5%		83		248		248		248		825		248		248		248		248		990		1,815

		Отчисления в пенсионный фонд		1,162		3,486		3,486		3,486		11,620		3,486		3,486		3,486		3,486		13,944		25,564

		Финансовый результат (прибыль)		-387,333		-47,727		54,940		64,273		-315,847		64,273		64,273		64,273		64,273		257,093		-58,754





СводДоходыРасходы

		Свод Доходы-Расходы

				Месяц		Расходы		Доходы		Итого				Месяц		Объем продаж

				1-й месяц		$250,006.44		$0.00		-$250,006.44				1-й месяц		$0.00

				2-й месяц		$42,444.44		$0.00		-$292,450.89				2-й месяц		$0.00

				3-й месяц		$39,553.39		$18,666.67		-$313,337.61				3-й месяц		$18,666.67

				4-й месяц		$47,642.28		$37,333.33		-$323,646.56				4-й месяц		$37,333.33

				5-й месяц		$55,731.17		$56,000.00		-$323,377.72				5-й месяц		$56,000.00

				6-й месяц		$63,820.06		$74,666.67		-$312,531.11				6-й месяц		$74,666.67

				7-й месяц		$67,864.50		$84,000.00		-$296,395.61				7-й месяц		$84,000.00

				8-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$274,971.22				8-й месяц		$93,333.33

				9-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$253,546.83				9-й месяц		$93,333.33

				10-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$232,122.44				10-й месяц		$93,333.33

				11-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$210,698.06				11-й месяц		$93,333.33

				12-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$189,273.67				12-й месяц		$93,333.33

				13-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$167,849.28				13-й месяц		$93,333.33

				14-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$146,424.89				14-й месяц		$93,333.33

				15-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$125,000.50				15-й месяц		$93,333.33

				16-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$103,576.11				16-й месяц		$93,333.33

				17-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$82,151.72				17-й месяц		$93,333.33

				18-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$60,727.33				18-й месяц		$93,333.33

				19-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$39,302.94				19-й месяц		$93,333.33

				20-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		-$17,878.56				20-й месяц		$93,333.33

				21-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		$3,545.83				21-й месяц		$93,333.33

				22-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		$24,970.22				22-й месяц		$93,333.33

				23-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		$46,394.61				23-й месяц		$93,333.33

				24-й месяц		$71,908.94		$93,333.33		$67,819.00				24-й месяц		$93,333.33

		Расчет чистой текущей стоимости

				1 месяц		2 месяц		3 месяц		4 месяц		5 месяц		6 месяц		7 месяц		8 месяц		9 месяц		10 месяц		11 месяц		12 месяц		13 месяц		14 месяц		15 месяц		16 месяц		17 месяц		18 месяц		19 месяц		20 месяц		21 месяц		22 месяц		23 месяц		24 месяц		25 месяц

		Номер периода		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24		25

		Чистый денежный поток		-$250,006.44		-$42,444.44		-$20,886.72		-$10,308.94		$268.83		$10,846.61		$16,135.50		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39

		Чистый денежный поток нарастающим итогом		-$250,006.44		-$292,450.89		-$313,337.61		-$323,646.56		-$323,377.72		-$312,531.11		-$296,395.61		-$274,971.22		-$253,546.83		-$232,122.44		-$210,698.06		-$189,273.67		-$167,849.28		-$146,424.89		-$125,000.50		-$103,576.11		-$82,151.72		-$60,727.33		-$39,302.94		-$17,878.56		$3,545.83		$24,970.22		$46,394.61		$67,819.00

		Норма дисконтирования годовая		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15		0.15

		Норма дисконтирования месячная		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149		0.0117149

		Коэффициент приведения		1.0000000		0.9884207		0.9769755		0.9656629		0.9544812		0.9434290		0.9325048		0.9217071		0.9110344		0.9004853		0.8900583		0.8797521		0.8695652		0.8594963		0.8495440		0.8397069		0.8299837		0.8203731		0.8108737		0.8014844		0.7922038		0.7830307		0.7739638		0.7650018

		Дисконтированный чистый денежный поток		-$250,006.44		-$41,952.97		-$20,405.82		-$9,954.97		$256.60		$10,233.01		$15,046.43		$19,747.01		$19,518.36		$19,292.35		$19,068.96		$18,848.15		$18,629.90		$18,414.18		$18,200.96		$17,990.21		$17,781.89		$17,575.99		$17,372.47		$17,171.31		$16,972.48		$16,775.95		$16,581.70		$16,389.70

		Чистая текущая стоимость		-$250,006.44		-$291,959.41		-$312,365.23		-$322,320.20		-$322,063.60		-$311,830.59		-$296,784.16		-$277,037.15		-$257,518.79		-$238,226.45		-$219,157.49		-$200,309.34		-$181,679.44		-$163,265.25		-$145,064.29		-$127,074.09		-$109,292.19		-$91,716.20		-$74,343.73		-$57,172.41		-$40,199.93		-$23,423.98		-$6,842.28		$9,547.42

		Срок окупаемости проекта

		19 месяцев без учета дисконтирования

		21 месяцев с учетом дисконтирования

		IRR для срока жизни проекта 14 месяцев

		Внутренняя норма рентабельности IRR, год.		17.38%

		Внутренняя норма рентабельности IRR, мес.		1.34%

				1 месяц		2 месяц		3 месяц		4 месяц		5 месяц		6 месяц		7 месяц		8 месяц		9 месяц		10 месяц		11 месяц		12 месяц		13 месяц		14 месяц		15 месяц		16 месяц		17 месяц		18 месяц		19 месяц		20 месяц		21 месяц		22 месяц		23 месяц		24 месяц

		Номер периода		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24

		Чистый денежный поток		-$250,006.44		-$42,444.44		-$20,886.72		-$10,308.94		$268.83		$10,846.61		$16,135.50		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39

		Чистый денежный поток нарастающим итогом		-$250,006.44		-$292,450.89		-$313,337.61		-$323,646.56		-$323,377.72		-$312,531.11		-$296,395.61		-$274,971.22		-$253,546.83		-$232,122.44		-$210,698.06		-$189,273.67		-$167,849.28		-$146,424.89		-$125,000.50		-$103,576.11		-$82,151.72		-$60,727.33		-$39,302.94		-$17,878.56		$3,545.83		$24,970.22		$46,394.61		$67,819.00

		Норма дисконтирования годовая		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442		0.1738442

		Норма дисконтирования месячная		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466		0.0134466

		Коэффициент приведения		1.0000000		0.9867318		0.9736397		0.9607212		0.9479742		0.9353963		0.9229853		0.9107389		0.8986551		0.8867315		0.8749662		0.8633570		0.8519018		0.8405986		0.8294454		0.8184402		0.8075809		0.7968658		0.7862928		0.7758601		0.7655659		0.7554082		0.7453853		0.7354954

		Дисконтированный чистый денежный поток		-$250,006.44		-$41,881.28		-$20,336.14		-$9,904.02		$254.85		$10,145.88		$14,892.83		$19,512.02		$19,253.14		$18,997.68		$18,745.62		$18,496.90		$18,251.48		$18,009.31		$17,770.36		$17,534.58		$17,301.93		$17,072.36		$16,845.84		$16,622.33		$16,401.78		$16,184.16		$15,969.42		$15,757.54

		Чистая текущая стоимость		-$250,006.44		-$291,887.73		-$312,223.87		-$322,127.89		-$321,873.04		-$311,727.16		-$296,834.34		-$277,322.31		-$258,069.17		-$239,071.49		-$220,325.88		-$201,828.98		-$183,577.50		-$165,568.19		-$147,797.83		-$130,263.25		-$112,961.32		-$95,888.96		-$79,043.12		-$62,420.79		-$46,019.01		-$29,834.85		-$13,865.42		$1,892.11

		IRR для срока жизни проекта 24 месяца

		Внутренняя норма рентабельности IRR, год.		38.04%																																														-48.40%

		Внутренняя норма рентабельности IRR, мес.		2.72%																																														-2.61%

				1 месяц		2 месяц		3 месяц		4 месяц		5 месяц		6 месяц		7 месяц		8 месяц		9 месяц		10 месяц		11 месяц		12 месяц		13 месяц		14 месяц		15 месяц		16 месяц		17 месяц		18 месяц		19 месяц		20 месяц		21 месяц		22 месяц		23 месяц		24 месяц

		Номер периода		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24

		Чистый денежный поток		-$250,006.44		-$42,444.44		-$20,886.72		-$10,308.94		$268.83		$10,846.61		$16,135.50		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39		$21,424.39

		Чистый денежный поток нарастающим итогом		-$250,006.44		-$292,450.89		-$313,337.61		-$323,646.56		-$323,377.72		-$312,531.11		-$296,395.61		-$274,971.22		-$253,546.83		-$232,122.44		-$210,698.06		-$189,273.67		-$167,849.28		-$146,424.89		-$125,000.50		-$103,576.11		-$82,151.72		-$60,727.33		-$39,302.94		-$17,878.56		$3,545.83		$24,970.22		$46,394.61		$67,819.00

		Норма дисконтирования годовая		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869		0.3803869

		Норма дисконтирования месячная		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277		0.0272277

		Коэффициент приведения		1.0000000		0.9734940		0.9476905		0.9225710		0.8981173		0.8743118		0.8511372		0.8285770		0.8066147		0.7852345		0.7644211		0.7441593		0.7244346		0.7052327		0.6865398		0.6683423		0.6506272		0.6333817		0.6165932		0.6002498		0.5843396		0.5688510		0.5537730		0.5390947

		Дисконтированный чистый денежный поток		-$250,006.44		-$41,319.41		-$19,794.15		-$9,510.73		$241.44		$9,483.32		$13,733.52		$17,751.75		$17,281.23		$16,823.17		$16,377.25		$15,943.16		$15,520.57		$15,109.18		$14,708.69		$14,318.83		$13,939.29		$13,569.82		$13,210.13		$12,859.99		$12,519.12		$12,187.29		$11,864.25		$11,549.77

		Чистая текущая стоимость		-$250,006.44		-$291,325.86		-$311,120.00		-$320,630.74		-$320,389.29		-$310,905.97		-$297,172.45		-$279,420.69		-$262,139.47		-$245,316.30		-$228,939.04		-$212,995.89		-$197,475.32		-$182,366.14		-$167,657.44		-$153,338.62		-$139,399.33		-$125,829.51		-$112,619.38		-$99,759.39		-$87,240.28		-$75,052.99		-$63,188.74		-$51,638.97





Штатное расписание

		

						Количество		Зарплата		Сумма

				Управляющий		1		1500		1500

				Главный бухгалтер		1		600		600

				Администратор зала		2		500		1000

				Шеф-повар		1		700		700

				Повар		2		400		800

				Бармен-кассир		4		350		1400

				Официант		8		250		2000

				Уборщица		2		150		300

				Итого		21				8300





Скорость товарооборота

		

						еда						алкоголь

				Первые блюда		100				Спиртные напитки  (водка)		250

				Вторые блюда		200				Спиртные напитки  (коньяк)		300

				Салаты		80				Пиво		50

				Холодные закуски		100						200

				Коктейли		150

				Кофе, чай		30

				Прохладительные напитки		50

				Десертные блюда		50

						95

				товарооборот, едениц в день		393						280





Оборудование

		

								№ п/п		Наименование		Цена за 1 шт., у.е		Количество		Стоимость, у.е.

										Офисное оборудование

								1		Стол руководителя		500		1		500

								2		Офисное кресло		150		1		150

								3		Шкаф для документов		200		2		400

								4		Стул		30		4		120

								5		Сейф		400		1		400

								6		Компьютер		700		1		700

								7		Принтер		300		1		300

								8		Факс-телефон		200		1		200

										Оборудование зала

								9		Столы		70		23		1610

								10		Стулья		40		66		2640

								11		Барные стулья		50		4		200

								12		Барная стойка		5000		1		5000				66.6666666667

										Столовые приборы и посуда						5500

										Кассовая система		6000		1		6000

										Технологическое оборудование

								13		Пивное оборудование		2000		1		2000

								14		Электрическая плита		3500		1		3500

								15		Микроволновая печь		700		1		700

								16		Холодильный шкаф		4300		1		4300

								17		Кофемашина со встроенной кофемолкой.		600		1		600

								18		Посудомоечная машина		2000		1		2000

								19		Блендер		200		1		200

								20		Миксер для молочных и винных коктейлей		350		1		350

								21		Рабочий стол, 2 шт		200		1		200

								22		Кухонная посуда		350		1		350

								23		Оборудование для пива		2000		4		8000

								24		Кондиционер, вытяжка		10000		1		10000

								25		Музыкальное оборудование		2000		1		2000

								26		LCD-панели		2500		4		10000

								27		Униформа						1000

								28		Уборочное оборудование						300

										Аксессуары						1000

										Итого						70220





Помещение

		

						№ п/п		Наименование помещения		Площадь		Кол-во		Общая площадь

						1		Зал 1		90		1		90

						2		Зал 2		60		1		60

						3		Производственное помещение, мойка		25		1		25

						4		Склад		9		1		9

						5		Офис		18		1		18

						6		Комната для персонала		18		1		18

						7		Туалет для посетителей		4		4		16

						8		Туалет для персонала		4		1		4

								Итого						240

																83.3333333333

																1.8






